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Resumen
Técnico en Mecdnica Automotriz, Diplomado en Marketing Integral, Universidad Adolfo Ibafez.

Profesional con una consolidada experiencia Gerencial en las areas de Ventas, Coordinaciéon Importaciones y Marketing.
Cuento con una sélida experiencia en Gerenciamiento, trabajo en equipo, cumplimientos de objetivos y metas alineadas
con las politicas corporativas.

Cuento con una alta capacidad de trabajo en equipo, gran apego a la ética y gusto por emprender nuevos desafios, asi
como habilidades de liderazgo y orientacion al logro de objetivos planteados.

Experiencia Laboral

e RAICO S.A. (ex Bafco Procesos)

Empresa que posee la representacion de marcas como Liebherr, Logset, Quadco, Vei, Tanguay, Sleipner y Komptech. El
objetivo es la venta y arriendo de maquinaria asi como el servicio y suministro de repuestos de las representadas.
Enfocados en el rubro de la construccién, forestal y mineria.

Fecha: Diciembre de 2010 a la fecha.
Cargo: Jefe de Repuestos / Spare Parts Manager

Responsable de coordinar y controlar las actividades de las dreas operativas, logisticas y administrativas; ademas de la
importacién de marcas como Liebherr, Logset, Quadco, Komptech, Koneos y Vei, asegurando y garantizando el
funcionamiento de las dreas de mi responsabilidad, manteniendo consistencia con las metas establecidas por el negocio.

Logros:

Incremento de las ventas de repuestos, 2010 vs. 2011 de un 63%; siendo las proyecciones para este afio de un 51%.
Ahorro de los costos de transporte nacional, con una disminucion de un 32%. Respecto al transporte internacional se ha
mejorado la logistica en cuanto a tiempos de despacho asi como mejorar los procesos de internacién.

e LARRAIN & VALDES S.A.

Representante oficial de Subaru. Se dedican a la venta de vehiculos nuevos y usados asi como servicio técnico autorizado.

Fecha: Octubre de 2009 a Noviembre 2010.
Cargo: Jefe de Venta Division Automaviles Usados.

Responsable de Administrar, controlar, vender y crear nuevas oportunidades de negocios.
Logros:

Establecer un equipo de trabajo de lato desempefio, orientado al cumplimiento de los objetivos corporativos para la
sucursal.



e PROCOURTS.

Superficies Deportivas Sintéticas
Empresa que se dedica a la venta de superficies deportivas sintéticas, siendo el principal negocio la instalacidn de canchas
de tenis.

Fecha: Abril de 2003 a Septiembre de 2009.
Cargo: Gerente de Ventas.

Responsable de asegurar la ejecucién de las estrategias comerciales de la compaiia en los mercados objetivos,
manteniendo y desarrollando clientes claves, creando y capturando el valor de dichos mercados, garantizando el
cumplimiento de los objetivos comerciales.

Logros:

Posicionar y consolidar la estrategia comercial en el mercado Nacional, proveyendo los productos en proyectos grandes
los cuales incluyen cancha de futbol, pista atlética y gimnasios, los cuales se lograron en Col. San Fco. de Asis, Complejo
deportivo Alemania(Calama), Universidad de Tarapaca (Arica), Estadio de Mejillones (Mejillones), Universidad de
Antofagasta (Antofagasta), etc.

e COMERCIAL KAUFMANN S.A.

Representante oficial de Mercedes Benz y Freightliner, con sucursales en todo Chile, las cuales prestan todos los servicios.

Fecha: Diciembre 2001 a Mayo 2002.
Cargo: Product Manager Automoviles Mercedes Benz

Responsable de la Planificacion de compra y tipo de Producto de acuerdo a situaciones a mercado objetivo. Coordinar,
controlar y administrar proceso de pre-entrega, distribuidores, sucursales y vendedores de automéviles. Administracién y
control del proceso de Importacién Directa. Desarrollo de proceso de homologacion de todos los automéviles desde 1998
hasta el 2001.

Logros:

Realice de manera exitosa la primera homologacion de todos los modelos existentes en el mercado que Kaufmann
importaba.

A cargo del proceso de importacidn directa asi como de régimen general de los automaviles.

Respecto a las ventas, realicé las gestiones para la venta de las primeras unidades AMG asi como traer las opciones Sport —
Avantgarde de distintos modelos.

e JUAN ARMANDO BAND Y CIA. LTDA

Representante oficial de Subaru. Se dedicaban a la venta de vehiculos nuevos y servicio técnico autorizado.

Fecha: Abril de 1994 a Enero de 1996.
Cargo: Gerente de Repuestos.

Administracién y control de todos los repuestos necesarios en el Servicio Técnico Subard. Empecé como recepcionista,
luego ayudante de Jefe de Taller y recepcionista, para luego ejercer el cargo de Gerente de Repuesto.

Logros:
El principal logro es llegar a cargo mas alto posible en la empresa cumpliendo con los objetivos planificados por el duefio
de la empresa.

e RAAB ROCHETTE S.A

Empresa familiar la cual contaba con varias representaciones y por lo mismo varios departamentos. La representada mas
importante fue la empresa de ascensores Otis.



Fecha: Noviembre de 1991 a Abril de 1993.
Cargo: Gerente Ventas Sur, Concepcion.

Responsable de departamento de McCulloch, motosierras, en la cual ejecuté plan de ventas, estrategia comercial,

mantenimiento y desarrollo de clientes para la 8va, 9na y 10ma region.

Logros:

Aumentar la venta tanto de motosierras como insumos y crear nexos mas fuertes cono nuestros distribuidores

principalmente.

Estudios.

Diplomado: Diplomado Marketing Integral, Universidad Adolfo Ibafez 1998.

Titulo: Técnico en Mecanica Automotriz, INACAP 1990.
Estudios: Ingenieria Comercial, Universidad Finis Térrea 3er semestre 2001.

Educacién basica y media: The Grange School 1987.

Idiomas: Inglés avanzado.
Aleman bdsico.

Informatica: Nivel medio - avanzado en Office; Word, Excel y Power Point.

Antecedentes Personales

e Soltero

e Nacionalidad Chilena

e  Fecha Nacimiento: 12 de Abril de 1970
e Actividades: Tenis, Ski Nieve y Agua.

Santiago, noviembre de 2012.



